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1 СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ

Обеспечивающий факультет ГФ

Обеспечивающая кафедра СО

Общая трудоемкость (ЗЕТ) 3

Курс 1

Семестр 2

Виды занятий

Лекции (академ. часов) 17

Практические занятия (академ. часов) 17

Иная контактная работа (академ. часов) 1

Все контактные часы (академ. часов) 35

Самостоятельная работа, включая часы на контроль 73
(академ. часов)

Всего (академ. часов) 108
Вид промежуточной аттестации

Дифф. зачет (курс) 1
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2 АННОТАЦИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

«СТРАТЕГИЧЕСКИЕ КОММУНИКАЦИИ С ИНВЕСТОРАМИ»

В рамках дисциплины студенты изучают специфику связей с инвестора

ми в продвижении проектов в области высоких технологий. Для привлечения

внешнего финансирования в такие проекты необходимо выстраивать с инвесто

рами систему эффективных коммуникаций, формировать у них образ успешной

проектной команды и перспективности разработок, что будет способствовать

повышению конкурентоспособности проекта.

SUBJECT SUMMARY

«INVESTOR RELATIONS»

The focus of the discipline is made on communications in investor relations

mostly in hitech sphere projects. For external financing such projects are obliged to

establish effective communication systemwith potential investors, to create an image

of successful project team and promising developments, what will help to make a

project more competitive.
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3 ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

3.1 Цели и задачи дисциплины

1. При изучении дисциплины обучающиеся получают теоретические знания в

области технологий взаимодействия с инветорами и структуре инвестиционно

го рынка, а также практические навыки выявления потенциальных инвесторов

проектов, построения системы взаимодействия с ними.

2. Задачи дисциплины:

Изучение структуры коммуникационной деятельности инвестиционного рын

ка.

Понимание функциональных обязанностей подразделения, сотрудника, отвеча

ющего за взаимодействие с инвесторами.

Знакомство с современными IRинструментами с целью построения эффектив

ной коммуникации с инвестиционным сообществом.

3. Знание базовых концепций и подходов к коммуникации с инвесторами.

Знание основного коммуникационного функционала менеджера по взаимодей

ствию с инвесторами.

4. Умение применять базовые теретические подходы для выявления потенци

альных инвесторов.

Умение построить организационную модель деятельности по взаимодействию

с инвесторами в компании.

5. Навыки выявления лиц, принимающих решения.

Навыки определени эффекцитвных каналов коммуникации с представителями

инвестиционного сообщества.

Навыки формирования политики по повышению уровня информационной про

зрачности.
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3.2 Место дисциплины в структуре ОПОП

Дисциплина изучается на основе ранее освоенных дисциплин учебного плана:

1. «Разработка и реализация коммуникационной стратегии»

2. «Стратегический маркетинг»

и обеспечивает изучение последующих дисциплин:

1. «Презентация высокотехнологичного проекта: техники создания и представ

ления»
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3.3 Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соот

несенных с планируемыми результатами освоения образовательной

программы

В результате освоения образовательной программы обучающийся должен

достичь следующие результаты обучения по дисциплине:

Код компетенции/
индикатора
компетенции

Наименование компетенции/индикатора компетенции

ПК2 Способен формировать коммуникационную среду для осуществления
эффективного взаимодействия с командой, заказчиками аудиториями

ПК2.2 Знает специфику коммуникаций с различными типами целевых ауди
торий

СПК4 Способен применять в профессиональной деятельности комплекс со
временных технологических решений, технических средств, приемов
и методов онлайн и офлайн коммуникаций

СПК4.1 Использует современные онлайн и офлайн технологии выстраивания
коммуникаций с разными стейкхолдерами (органами государственной
власти, финансовым сообществом, медиа, локальными сообщества
ми, потребителями, общественными организациями)
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4 СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

4.1 Содержание разделов дисциплины

4.1.1 Наименование тем и часы на все виды нагрузки

№
п/п

Наименование темы дисциплины Лек,
ач

Пр,
ач

ИКР,
ач

СР,
ач

1 Введение 1 1
2 Investor Relations: основные субъекты инвестиционного

сообщества.
2 2 10

3 Инвестиционная деятельность органов государствен
ной власти.

2 2 10

4 GR и лоббизм как технологии взаимодействия с органа
ми государственной власти.

2 2 10

5 Особенности работы с различными типами инвесторов 2 2 10
6 Формирование стратегий коммуникаций с инвесторами 2 2 10
7 Особенности коммуникаций с инвесторами стартап

проектов
2 2 10

8 Организация системы управления коммуникаций с ин
весторами. Заключение.

4 4 1 13

Итого, ач 17 17 1 73
Из них ач на контроль 0 0 0 0
Общая трудоемкость освоения, ач/зе 108/3

4.1.2 Содержание

№
п/п

Наименование темы
дисциплины

Содержание

1 Введение Ключевые понятия, место в структуре коммуникаци
онной деятельности.

2 Investor Relations: основные
субъекты инвестиционного
сообщества.

Развитие инвестиционного сообщества, эволюция вза
имоотношений с инвесторами.

3 Инвестиционная деятельность
органов государственной вла
сти.

Государственные стратегии, проекты и программы в
формировании корпоративной стратегии и политики
организации.

4 GR и лоббизм как технологии
взаимодействия с органами го
сударственной власти.

GR и лоббизм в системе взаимодействия с инвестора
ми. Технологии GR и лоббизма.
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№
п/п

Наименование темы
дисциплины

Содержание

5 Особенности работы с различ
ными типами инвесторов

Типология и основные отличия инвесторов. Особен
ности и цели различных групп инвесторов компании.
Связи с инвесторами в публичных и непубличных ком
паниях. Роль и место Investor Relations в формиро
вании корпоративной стратегии развития компании 
стратегические цели компаний по привлечению инве
стиций и работе с инвесторами. Законодательное регу
лирование предоставления информации инвесторам.
Аналитическая работа, раскрытие информации, отчет
ность перед инвесторами.

6 Формирование стратегий ком
муникаций с инвесторами

Разработка коммуникационных кампаний для привле
чения инвесторов. Ситуационный анализ. Сегментиро
вание инвесторов. Портрет инвестора: анализ процес
са принятия решений инвесторами. Постановка стра
тегических коммуникационных целей. Подходы к раз
работке стратегий коммуникаций с инвесторами.

7 Особенности коммуникаций с
инвесторами стартап проектов

Задачи IR на разных стадиях развития компаний. Осо
бенности стартапов сферы высоких технологий. Типо
логия инвесторов стартап проектов. Стратегии и так
тики коммуникаций с инвесторам стартап проектов.

8 Организация системы управ
ления коммуникаций с инве
сторами. Заключение.

Цели и функции структурных подразделений по ком
муникациям с инвесторами компаний высокотехно
логичных отраслей. Место IRслужбы в общей ор
ганизационной структуре компании. Система взаимо
действия IRслужбы с менеджментом компании и ее
структурными подразделениями.

4.2 Перечень лабораторных работ

Лабораторные работы не предусмотрены.

4.3 Перечень практических занятий

Наименование практических занятий Количество ауд. часов
1. Введение 1
2. IR как профессиональный трек: требования и обязанности
специалиста 2
3. Инфраструктура НТИ 2
4. IRинструменты во взаимодействии с ОГВ 2
5. Анализ кейсов IR проектов различных видов компаний высо
котехнологичной отрасли. 2
6. Разработка коммуникационных стратегий и тактик для при
влечения инвестиций в высокотехнологичную компанию. 2
7. Разработка коммуникационных стратегий и тактик по привле
чению инвесторов в высокотехнологичные стартап проекты. 2
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Наименование практических занятий Количество ауд. часов
8. Разработка функциональных обязанностей IRменеджера. 4
Итого 17

4.4 Курсовое проектирование

Курсовая работа (проект) не предусмотрены.

4.5 Реферат

Реферат не предусмотрен.

4.6 Индивидуальное домашнее задание

ИДЗ 1

1) Проанализировать государственные стратегии, проекты и программы. Вы

явить те, которые оказывают влияние на развитие Вашего проекта или органи

зации.

2) Выявить ЛПР стратегий, проектов и программ на региональном и федераль

ном уровнях, оказывающих влияние на выделение инвестиций. Дать описание

их психографического портрета.

3) Определить ключевые каналы коммуникации с ЛПР. Сформулировать клю

чевое сообщение для выделенных ЛПР в контексте привлечения инвестиций.

Работа носит практикоориентированный характер. Требования по количеству

теоретических источников, слайдов не предъявляются. Важно раскрыть заяв

ленную тему применительно к деятельности по рекламе и СО, а также ссылать

ся при раскрытии темы на актуальные нормативные и правовые документы.

Содержательными элементами ИДЗ (разделами) выступают ИДЗ, отсутствие

хотя бы одного из которых не допускается. Общий объём аналитического отчёта

составляет не менее 10 страниц 14 кеглем с применением 1,5 межстрочного

интервала.
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4.7 Доклад

Доклад не предусмотрен.

4.8 Кейс

Кейс не предусмотрен.

4.9 Организацияи учебнометодическое обеспечение самостоятельной ра

боты

Изучение дисциплины сопровождается самостоятельной работой студен

тов с рекомендованными преподавателем литературными источниками и ин

формационными ресурсами сети Интернет.

Планирование времени для изучения дисциплины осуществляется на весь

период обучения, предусматривая при этом регулярное повторение пройденно

го материала. Обучающимся, в рамках внеаудиторной самостоятельной рабо

ты, необходимо регулярно дополнять сведениями из литературных источников

материал, законспектированный на лекциях. При этом на основе изучения ре

комендованной литературы целесообразно составить конспект основных поло

жений, терминов и определений, необходимых для освоения разделов учебной

дисциплины.

Особое место уделяется консультированию, как одной из форм обучения

и контроля самостоятельной работы. Консультирование предполагает особым

образом организованное взаимодействие между преподавателем и студентами,

при этом предполагается, что консультант либо знает готовое решение, которое

он может предписать консультируемому, либо он владеет способами деятель

ности, которые указывают путь решения проблемы.

Самостоятельное изучение студентами теоретических основ дисципли

ны обеспечено необходимыми учебнометодическими материалами (учебники,
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учебные пособия, конспект лекций и т.п.), выполненными в печатном или элек

тронном виде.

По каждой теме содержания рабочей программы могут быть предусмот

рены индивидуальные домашние задания (расчетнографические работы, ре

фераты, конспекты изученного материала, доклады и т.п.).

Изучение студентами дисциплины сопровождается проведением регуляр

ных консультаций преподавателей, обеспечивающих практические занятия по

дисциплине, за счет бюджета времени, отводимого на консультации (внеауди

торные занятия, относящиеся к разделу «Самостоятельные часы для изучения

дисциплины»).

Текущая СРС Примерная
трудоемкость, ач

Работа с лекционным материалом, с учебной литературой 20
Опережающая самостоятельная работа (изучение нового мате
риала до его изложения на занятиях) 0
Самостоятельное изучение разделов дисциплины 0
Выполнение домашних заданий, домашних контрольных работ 13
Подготовка к лабораторным работам, к практическим и семи
нарским занятиям 0
Подготовка к контрольным работам, коллоквиумам 0
Выполнение расчетнографических работ 0
Выполнение курсового проекта или курсовой работы 0
Поиск, изучение и презентация информации по заданной про
блеме, анализ научных публикаций по заданной теме 0
Работа над междисциплинарным проектом 0
Анализ данных по заданной теме, выполнение расчетов, состав
ление схем и моделей, на основе собранных данных 20
Подготовка к зачету, дифференцированному зачету, экзамену 20
ИТОГО СРС 73
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5 Учебнометодическое обеспечение дисциплины

5.1 Перечень основной и дополнительной литературы, необходимой для

освоения дисциплины

№ п/п Название, библиографическое описание Кво
экз. в
библ.

Основная литература
1 Дорский, АндрейЮрьевич. Правовое обеспечение PR [Текст] / А.Ю. Дор

ский, 2005. 208 с.
61

2 Ситуационный анализ в связях с общественностью [Текст] : учеб. по на
правлению подгот. ”Реклама и связи с общественностью” / Л. В. Азарова
[и др.], 2018. 284 с.

51

Дополнительная литература
1 Политология [Текст] : учеб. для бакалавров вузов по направлению под

гот. ВПО 030200”Политология” / [В. А. Ачкасов [и др.] ; под ред. В. А.
Ачкасова, В. А. Гуторова, 2014. 805, [1] с.
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5.2 Перечень ресурсов информационнотелекоммуникационной сети «Ин

тернет», используемых при освоении дисциплины

№ п/п Электронный адрес
1 Шкаева, Л. М. Investor Relations как один из инструментов маркетинга в целях при

влечения инвестиций в предприятие / Л. М. Шкаева. — Текст : непосредствен
ный // Актуальные вопросы экономики и управления : материалы IV Междунар.
науч. конф. (г. Москва, июнь 2016 г.). — Москва : БукиВеди, 2016. — С. 83
87.https://moluch.ru/conf/econ/archive/174/10702/

2 Национальная технологическая инициативаhttps://news2035.ru/

5.3 Адрес сайта курса

Адрес сайта курса: https://vec.etu.ru/moodle/course/view.php?id=12846
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6 Критерии оценивания и оценочные материалы

6.1 Критерии оценивания

Для дисциплины «Стратегические коммуникации с инвесторами» преду

смотрены следующие формы промежуточной аттестации: зачет с оценкой.

Зачет с оценкой

Оценка Описание
Неудовлетворительно Курс не освоен. Студент испытывает серьезные трудности

при ответе на ключевые вопросы дисциплины
Удовлетворительно Студент в целом овладел курсом, но некоторые разделы

освоены на уровне определений и формулировок теорем
Хорошо Студент овладел курсом, но в отдельных вопросах испыты

вает затруднения. Умеет решать задачи
Отлично Студент демонстрирует полное овладение курсом, спосо

бен применять полученные знания при решении конкрет
ных задач.
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Особенности допуска

Допуск к дифференцированному зачету осуществляется в случае выпол

нение 1 ИДЗ и 4 практических работ и формировании на основе выполненных

заданий проекта программы стратегических коммуникаций с потенциальными

инвесторами конкретного проекта.

Дифф. зачет проводится по результатам текущего контроля, шкала формирова

ния итоговой оценки по дисциплине приведена в п. 6.4.

6.2 Оценочные материалы для проведения текущего контроля и проме

жуточной аттестации обучающихся по дисциплине

Вопросы к дифф.зачету

№ п/п Описание
1 Факторы инвестиционной привлекательности бизнеса
2 Понятие ”Investor relations”
3 Содержание коммуникационной деятельности в рамках ”Investor relations”
4 Составляющие успеха реализации программы взаимоотношений с инвесторами
5 Комплаенс — что это такое?
6 Субъекты инвестиционной деятельности
7 Инвестиции, инвестиционная деятельность
8 Инвестиционный процесс
9 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (федеральная

власть)
10 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (реципиент)
11 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (инвестиционный

посредник)
12 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (инвестор)
13 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (МСУ)
14 Структура интересов субъектов инвестиционной деятельности (региональная

власть)
15 GR в условиях рынка: ключевые особенности
16 GR как база для лоббизма
17 IR и GR: общее и различное
18 Основные этапы GRдеятельности
19 GRтехнологии
20 Лицо, принимающее решения (ЛПР)
21 Типы технологий и методов GRкоммуникации
22 Национальная технологическая инициатива: цели и принципы
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23 Признаки рынков НТИ
24 Меры поддержки проектов в рамках НТИ

Весь комплект контрольноизмерительныхматериалов для проверки сфор

мированности компетенции (индикатора компетенции) размещен в закрытой

части по адресу, указанному в п. 5.3
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6.3 График текущего контроля успеваемости

Неделя Темы занятий Вид контроля
1
2
3
4

Введение
Investor Relations: основные субъекты инвестиционного со
общества.
Инвестиционная деятельность органов государственной
власти.
GR и лоббизм как технологии взаимодействия с органами
государственной власти.

ИДЗ / ИДРГЗ / ИДРЗ

5 Особенности работы с различными типами инвесторов Практическая работа
6 Формирование стратегий коммуникаций с инвесторами Практическая работа
7 Особенности коммуникаций с инвесторами стартап проек

тов
Практическая работа

8 Организация системы управления коммуникаций с инве
сторами. Заключение.

Практическая работа

6.4 Методика текущего контроля

На лекционных занятиях текущий контроль включает в себя контроль по

сещаемости (не менее 60 % занятий). На практических занятиях текущий кон

троль включает в себя контроль посещаемости (не менее 60 % занятий). В ходе

проведения семинарских занятий целесообразно привлечение студентов к как

можно более активному участию в дискуссиях, обсуждениях этических кейсов

и т. д. При этом активность студентов также может учитываться преподавате

лем как один из способов текущего контроля на практических занятиях.

Контроль самостоятельной работы студентов осуществляется на лекци

онных и практических занятиях студентов по методикам, описанным выше.

Текущий контроль предусматривает выставление оценки каждому сту

денту на основании его участия в практических занятиях, исходя из следующий

критериев:

 Объём привлечения, понимание и аналитическое отношение к самосто

ятельно подобранному материалу.

 Наличие собственной позиции и активность участия в дискуссии по про

блемным вопросам курса.
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Оценка «отлично» выставляется при получении оценки «отлично» за вы

полнение задания «отлично» или на «отлично» и «хорошо» в сочетании с от

личной посещаемостью и активном участии в общегрупповых дискуссиях по

изучаемым темам.

Оценка «хорошо» выставляется при получении оценки «хорошо» или на

«удовлетворительно» в сочетании с отличной посещаемостью и активным уча

стием в общегрупповых дискуссиях по изучаемым темам.

Оценка «удовлетворительно» выставляется при получении оценки «удо

влетворительно» или «хорошо» в сочетании с удовлетворительной посещаемо

стью и неактивном участии в общегрупповых дискуссиях по тем или иным те

матическим блокам.

Оценка «неудовлетворительно»  выставляется при не выполнении зада

ний и  неактивном участии в общегрупповых дискуссиях по тем или иным те

матическим блокам.

На практических (семинарских) занятиях

Текущий контроль включает в себя контроль посещаемости (не менее 80

% занятий)

Выполнение 1 ИДЗ и 4 практических работ оценивается по следующим

критериям:

 вовремя сданное задание  05

 качество материала (проделанной работы)  05

Максимальное количество баллов  25 (5 практических работ)

Итоговая оценка по дисциплине формируется по следующим крите

риям:

«отлично»  2125 баллов, 

«хорошо»  16  20 баллов, 
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«удовлетворительно» 1115 баллов, 

«неудовлетворительно»  менее 10 баллов.
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7 Описание информационных технологий и материальнотехнической базы

Тип занятий Тип помещения Требования к
помещению

Требования к
программному
обеспечению

Лекция Лекционная аудито
рия

Количество посадочных
мест в соответствии с
контингентом. Рабочее
место преподавателя,
ноутбук, экран, проектор,
маркерная доска.

1) Windows ХР
и выше;
2) Microsoft
Office 2007 и
выше

Практические заня
тия

Аудитория Количество посадочных
мест в соответствии с
контингентом. Рабочее
место преподавателя,
ноутбук, проектор, экран,
маркерная доска

1) Windows ХР
и выше;
2) Microsoft
Office 2007 и
выше

Самостоятельная ра
бота

Помещение для са
мостоятельной рабо
та

Оснащено компьютерной
техникой с возможностью
подключения к сети «Ин
тернет» и обеспечением
доступа в электрон
ную информационно
образовательную среду
университета.

1) Windows ХР
и выше;
2) Microsoft
Office 2007 и
выше
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8 Адаптация рабочей программы для лиц с ОВЗ

Адаптированная программа разрабатывается при наличии заявления со

стороны обучающегося (родителей, законных представителей) и медицинских

показаний (рекомендациями психологомедикопедагогической комиссии). Для

инвалидов адаптированная образовательная программа разрабатывается в соот

ветствии с индивидуальной программой реабилитации.
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