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1 СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ

Обеспечивающий факультет ГФ

Обеспечивающая кафедра СО

Общая трудоемкость (ЗЕТ) 3

Курс 2

Семестр 3

Виды занятий

Лекции (академ. часов) 17

Практические занятия (академ. часов) 17

Иная контактная работа (академ. часов) 1

Все контактные часы (академ. часов) 35

Самостоятельная работа, включая часы на контроль 73
(академ. часов)

Всего (академ. часов) 108
Вид промежуточной аттестации

Экзамен (курс) 2
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2 АННОТАЦИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

«ПРЕЗЕНТАЦИЯ ВЫСОКОТЕХНОЛОГИЧНОГО ПРОЕКТА:
ТЕХНИКИ

СОЗДАНИЯ И ПРЕДСТАВЛЕНИЯ»

«Продать» проект, продукт или идею невозможно, если покупатель, ин­

вестор или команда сами не видят ее ценности и преимуществ. Как представить

свой труд так, чтобы аудитория оценила его в полной мере? Как убедить слу­

шателей инвестировать именно в ваш проект? Курс направлен на освоение ос­

нов убеждения, захватывающих демонстраций и научит управлять вниманием

неподготовленной аудитории.

SUBJECT SUMMARY

«HI­TECH PROJECT PRESENTATION: DEVELOPMENT AND
PRESENTATION TECCHNIQUES»

It is impossible to ”sell” project, product, or idea in case investor or a team do

not see its value and advantages. How can we present our deeds in a way the audience

appreciated them? How can we convince our audience to become or investor? The

course helps to master persuasion basics, fascinating presentations, and to control

attention of untrained audiences.
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3 ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

3.1 Цели и задачи дисциплины

1. Цель дисциплины ­освоение знаний, умений и навыков создания убеждаю­

щих презентации высокотехнологичных проектов и продуктов с заложенным

целевым действием.

2. Задачи дисциплины:

Освоить создание презентаций целевым аудитории на основе их потребностей.

Сформировать навыки проведения публичных выступлений с учётом особен­

ностей сферы высоких технологий.

Изучить особенности подачи информации о высокотехнологичных проектах и

продуктах.

3. Знание технологий сторителлинга;

Знание форматов представления информации аудитории;

Понимание особенностей визуализации сложной для восприятия информации.

4. Умение находить аргументы, которые будут работать именно на целевую

аудиторию;

Умение удерживать внимание аудитории;

Умение подбирать оптимальный формат презентации.

5. Навыки работы с аудиторией с помощью сторителлинга;

Навыки визуализации данных, необходимых для достижения результата;

Навык общения на одном языке с аудиторией.

3.2 Место дисциплины в структуре ОПОП

Дисциплина изучается на основе ранее освоенных дисциплин учебного плана:

1. «Разработка и продвижение контента»
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2. «Разработка и реализация коммуникационной стратегии»

3. «Иностранный язык профессионального общения»

4. «Междисциплинарный проект ”Актуальные проблемы и перспективы иссле­

дований в области профессиональных коммуникаций”»

5. «Межкультурная коммуникация»

6. «Стратегические коммуникации с инвесторами»

и обеспечивает подготовку выпускной квалификационной работы.
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3.3 Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соот­

несенных с планируемыми результатами освоения образовательной

программы

В результате освоения образовательной программы обучающийся должен

достичь следующие результаты обучения по дисциплине:

Код компетенции/
индикатора
компетенции

Наименование компетенции/индикатора компетенции

СПК­5 Способен применять коммуникационные инструменты для высокотех­
нологичных продуктов и сервисов

СПК­5.4 Формирует целевой репутационный образ высокотехнологичного про­
екта и продукта
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4 СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

4.1 Содержание разделов дисциплины

4.1.1 Наименование тем и часы на все виды нагрузки

№
п/п

Наименование темы дисциплины Лек,
ач

Пр,
ач

ИКР,
ач

СР,
ач

1 Введение 1 1
2 Целевые аудитории проекта 2 2 10
3 Презентации и их типы 2 2 8
4 Убеждающие презентации: структура и техники 2 2 10
5 Бизнес­комиксы 2 2 8
6 Программное обеспечение для создания презентаций 2 2 8
7 Elevator Pitch: питчинг в презентациях проектов 2 2 10
8 Представление и защита презентаций 4 4 1 19

Итого, ач 17 17 1 73
Из них ач на контроль 0 0 0 35
Общая трудоемкость освоения, ач/зе 108/3

4.1.2 Содержание

№
п/п

Наименование темы
дисциплины

Содержание

1 Введение Цель и задачи дисциплины. Кому нужны и какие пре­
зентации?

2 Целевые аудитории проекта Кто такие целевые аудитории и зачем разработчику о
них думать? Анализируем проект с позиции пользова­
теля и инвестора, чтобы увидеть проект не только со
своей точки зрения, но и с точки зрения того, кто вкла­
дывает ресурсы, необходимые для его развития.

3 Презентации и их типы Разбираем презентации по целеполаганию — инфор­
мационные, продающие, демонстрационные, обуча­
ющие, мотивационные. Специфика презентаций для
стартапа и продуктовых презентаций (бизнес­модель,
конкурентный анализ, УТП).

4 Убеждающие презентации:
структура и техники

Разрабатываем структуру убеждающей презентации.
Рабочие техники и распространенные ошибки.

5 Бизнес­комиксы Вовлекаем аудиторию с помощью бизнес­комиксов.
Узнаем о принципах сторителлинга, инфографике, ти­
пографике и учимся управлять вниманием аудитории.

6 Программное обеспечение для
создания презентаций

Осваиваем популярные инструменты для создания
презентаций.
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№
п/п

Наименование темы
дисциплины

Содержание

7 Elevator Pitch: питчинг в пре­
зентациях проектов

Тренируемся представлять идею за 30 секунд и отве­
чать на вопросы после. Изучаем качества («Я имею»),
достижения («Я умею»), выгоды («Я помогу»). Разби­
раем типичные ошибки.

8 Представление и защита пре­
зентаций

Тренируемся представлять и защищать презентации

4.2 Перечень лабораторных работ

Лабораторные работы не предусмотрены.

4.3 Перечень практических занятий

Наименование практических занятий Количество ауд. часов
1. Зачем нужно специально учиться техникам презентации выс­
октехнологичных проектов? 1
2. Высокотехнологичный проект глазами пользователя и инве­
стора. 2
3. Презентации для стартапа и продуктовые презентации. 2
4. Структура, рабочие техники и распространенные ошибки
убеждающей презентации. 2
5. Сторителлинг, инфографика и типографика в управлении вни­
манием аудитории. 2
6. Программное обеспечение для создания презентаций. 2
7. Elevator Pitch: качества («Я имею»), достижения («Я умею»)
и выгоды («Я помогу»). 2
8. Представление и защита презентаций. 4
Итого 17

4.4 Курсовое проектирование

Курсовая работа (проект) не предусмотрены.

4.5 Реферат

Реферат не предусмотрен.
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4.6 Индивидуальное домашнее задание

Цель задания: изучить особенности подачи информации о высокотехнологич­

ных проектах и продуктах и сформировать навыки проведения публичных вы­

ступлений с учётом особенностей

сферы высоких технологий.

Содержание задания:  Провести анализ проекта с позиции пользователя и ин­

вестора, чтобы увидеть проект не только со своей точки зрения, но и с точки

зрения того, кто вкладывает ресурсы, необходимые для его развития. Разра­

ботать структуру, выбрать техники и программное обеспечение для создания

презентации.

Требование по оформлению. «Оформление работы по общепринятым в уни­

верситете «Требования к оформлению научно­технических отчетов». Требова­

ний по количеству слайдов и источников не предъявляется.

Требования к сдаче и защите: защитить проект перед аудиторией для пред­

ставления на экзамене.

4.7 Доклад

Доклад не предусмотрен.

4.8 Кейс

Кейс не предусмотрен.

4.9 Организацияи учебно­методическое обеспечение самостоятельной ра­

боты

Изучение дисциплины сопровождается самостоятельной работой студен­

тов с рекомендованными преподавателем литературными источниками и ин­

формационными ресурсами сети Интернет.
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Планирование времени для изучения дисциплины осуществляется на весь

период обучения, предусматривая при этом регулярное повторение пройденно­

го материала. Обучающимся, в рамках внеаудиторной самостоятельной рабо­

ты, необходимо регулярно дополнять сведениями из литературных источников

материал, законспектированный на лекциях. При этом на основе изучения ре­

комендованной литературы целесообразно составить конспект основных поло­

жений, терминов и определений, необходимых для освоения разделов учебной

дисциплины.

Особое место уделяется консультированию, как одной из форм обучения

и контроля самостоятельной работы. Консультирование предполагает особым

образом организованное взаимодействие между преподавателем и студентами,

при этом предполагается, что консультант либо знает готовое решение, которое

он может предписать консультируемому, либо он владеет способами деятель­

ности, которые указывают путь решения проблемы.

Самостоятельное изучение студентами теоретических основ дисципли­

ны обеспечено необходимыми учебно­методическими материалами (учебники,

учебные пособия, конспект лекций и т.п.), выполненными в печатном или элек­

тронном виде.

Изучение студентами дисциплины сопровождается проведением регуляр­

ных консультаций преподавателей, обеспечивающих практические занятия по

дисциплине, за счет бюджета времени, отводимого на консультации (внеауди­

торные занятия, относящиеся к разделу «Самостоятельные часы для изучения

дисциплины»).

Текущая СРС Примерная
трудоемкость, ач

Работа с лекционным материалом, с учебной литературой 8
Опережающая самостоятельная работа (изучение нового мате­
риала до его изложения на занятиях) 4
Самостоятельное изучение разделов дисциплины 0
Выполнение домашних заданий, домашних контрольных работ 8
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Текущая СРС Примерная
трудоемкость, ач

Подготовка к лабораторным работам, к практическим и семи­
нарским занятиям 8
Подготовка к контрольным работам, коллоквиумам 0
Выполнение расчетно­графических работ 0
Выполнение курсового проекта или курсовой работы 0
Поиск, изучение и презентация информации по заданной про­
блеме, анализ научных публикаций по заданной теме 10
Работа над междисциплинарным проектом 0
Анализ данных по заданной теме, выполнение расчетов, состав­
ление схем и моделей, на основе собранных данных 0
Подготовка к зачету, дифференцированному зачету, экзамену 35
ИТОГО СРС 73
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5 Учебно­методическое обеспечение дисциплины

5.1 Перечень основной и дополнительной литературы, необходимой для

освоения дисциплины

№ п/п Название, библиографическое описание К­во
экз. в
библ.

Основная литература
1 Азарова, Людмила Всеволодовна. Речевая коммуникация [Текст] : учеб.

пособие / Л. В. Азарова, В. М. Шадрова, 2002. ­35 с.
94

Дополнительная литература
1 Ротондо, Дженифер. Презентация бизнес­проектов [Текст] : краткое руко­

водство для менеджера : пер. с англ. / Дж. Ротондо, М. Ротондо, 2005. ­230
с.

9

5.2 Перечень ресурсов информационно­телекоммуникационной сети «Ин­

тернет», используемых при освоении дисциплины

№ п/п Электронный адрес
1 11 необходимых слайдов для создания инвестиционной презентацииhttps:

//artrange.ru/sozdanie­investitsionnoy­prezentatsii­11­neobhodimyih­slaydov/?ysclid=l
865hoh6h3101380205

2 Убедительная презентация стартапа для инвестораhttps://vc.ru/finance/75415­ubedi
telnaya­prezentaciya­startapa­dlya­investora?ysclid=l865imb7mo262644810

3 Как презентовать стартап инвесторам: примеры и советыhttps://admitad.pro/ru/blog/
kak­prezentovat­startap­investoram?ysclid=l865jhetwp795670522

4 Как подготовиться к презентации перед инвесторомhttps://azconsult.ru/kak­podgoto
vitsya­k­prezentacii­pered­investorom/?ysclid=l865kcek6y683387657

5 10 приемов для создания крутых презентацийhttps://spark.ru/startup/artrange­d
igital/blog/33261/10­priemov­dlya­sozdaniya­krutih­prezentatsij?ysclid=l865lejnd
f737730459

6 10 секретов успешной презентации стартапаhttps://www.forbes.ru/svoi­biznes/starta
py/197121­10­sekretov­uspeshnoi­prezentatsii­startapa?ysclid=l865m6heqa510156139

5.3 Адрес сайта курса

Адрес сайта курса: https://vec.etu.ru/moodle/course/view.php?id=13115
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6 Критерии оценивания и оценочные материалы

6.1 Критерии оценивания

Для дисциплины «Презентация высокотехнологичного проекта: техники

создания и представления» предусмотрены следующие формы промежуточной

аттестации: экзамен.

Экзамен

Оценка Описание
Неудовлетворительно Курс не освоен. Студент испытывает серьезные трудности

при ответе на ключевые вопросы дисциплины
Удовлетворительно Студент в целом овладел курсом, но некоторые разделы

освоены на уровне определений и формулировок теорем
Хорошо Студент овладел курсом, но в отдельных вопросах испыты­

вает затруднения. Умеет решать задачи
Отлично Студент демонстрирует полное овладение курсом, спосо­

бен применять полученные знания при решении конкрет­
ных задач.
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Особенности допуска

Допуск к экзамену допускаются обучающиеся предварительно выполнив­

шие 3 ИДЗ и подготовившие доклад с презентацией.

Экзамен проводится в устной форме, как доклад с презентацией экспертному

жюри.

6.2 Оценочные материалы для проведения текущего контроля и проме­

жуточной аттестации обучающихся по дисциплине

Вопросы к экзамену

№ п/п Описание
1 Чем обоснована выбранная Вами структура презентации?
2 Какие ключевые творческие решения и ошибки Вы видите в своей презентации?
3 Какие приёмы и методы Вы использовали при подготовке и демонстрации презен­

тации?
4 Объясните мотивы оценок экспертного жюри Вашей презентации?
5 Какие основные задачи Вы перед собой ставили при объяснении сути проекта экс­

пертному жюри?
6 Чего Вам не хватало для повышения эффективности презентации?
7 На чём основывался Ваш выбор ПО для создания презентации?
8 Кто такие целевые аудитории и зачем разработчику о них думать?
9 Специфика презентаций для стартапа и продуктовых презентаций (бизнесмодель,

конкурентный анализ, УТП).
10 Структура убеждающей презентации. Рабочие техники и распространенные ошиб­

ки.
11 Бизнес­комиксы. Вовлечение аудитории с помощью бизнескомиксов. Узнаем о

принципах сторителлинга, инфографике, типографике и учимся управлять внима­
нием аудитории.

12 Программное обеспечение для создания презентаций. Популярные инструменты
для создания презентаций.

13 Elevator Pitch: питчинг в презентациях проектов.
14 Особенности представления и защиты презентаций

Форма билета

Министерство науки и высшего образования Российской Федерации

ФГАОУ ВО «Санкт­Петербургский государственный электротехнический

университет «ЛЭТИ» имени В.И. Ульянова (Ленина)»
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ№ 1

ДисциплинаПрезентация высокотехнологичного проекта: техники со­

здания и представления  ГФ

1. Чего Вам не хватало для повышения эффективности презентации?. 

2. Презентация по итогам выполнения ИДЗ.

 

УТВЕРЖДАЮ

Заведующий кафедрой                                                   И.И. Иванов

Весь комплект контрольно­измерительныхматериалов для проверки сфор­

мированности компетенции (индикатора компетенции) размещен в закрытой

части по адресу, указанному в п. 5.3
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6.3 График текущего контроля успеваемости

Неделя Темы занятий Вид контроля
1
2
3
4
5
6

Убеждающие презентации: структура и техники

ИДЗ / ИДРГЗ / ИДРЗ
7
8
9
10

Бизнес­комиксы

ИДЗ / ИДРГЗ / ИДРЗ
11
12
13

Программное обеспечение для создания презентаций

ИДЗ / ИДРГЗ / ИДРЗ
14
15
16
17

Программное обеспечение для создания презентаций

Доклад / Презента­
ция

6.4 Методика текущего контроля

Текущий контроль включает в себя контроль посещаемости (не менее 70

% занятий), по результатам которого студент получает допуск на экзамен.

В ходе проведения семинарских и практических занятий целесообразно

привлечение студентов к как можно более активному участию в дискуссиях,

решении задач, обсуждениях и т. д. При этом активность студентов также мо­

жет учитываться преподавателем, как один из способов текущего контроля на

практических занятиях.

Контроль самостоятельной работы студентов осуществляется на лекци­

онных и практических занятиях студентов по методикам, описанным выше.

Оценка за ИДЗ и доклада с презентацией осуществляется по четырех­

балльной шкале по следующим критериям:

«отлично» ­ вопрос раскрыт полностью, задача решена правильно;

16



«хорошо» ­ вопрос раскрыт не полностью, задача решена частично; 

«удовлетворительно» ­ в ответе на вопрос имеются существенные ошиб­

ки; задача не решена или решена неправильно, ход решения правильный;

«неудовлетворительно» ­ отсутствует ответ на вопрос или содержание от­

вета не совпадает с поставленным вопросом, задача не решена, ход решения

неправильный.
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7 Описание информационных технологий и материально­технической базы

Тип занятий Тип помещения Требования к
помещению

Требования к
программному
обеспечению

Лекция Лекционная аудито­
рия

Количество посадочных
мест – в соответствии с
контингентом, рабочее
место преподавателя,
проектор, экран, меловая
или маркерная доска.

Практические заня­
тия

Аудитория Количество посадочных
мест – в соответствии с
контингентом, рабочее
место преподавателя,
проектор, экран, меловая
или маркерная доска.

Самостоятельная ра­
бота

Помещение для са­
мостоятельной рабо­
та

Оснащено компьютерной
техникой с возможностью
подключения к сети «Ин­
тернет» и обеспечением
доступа в электрон­
ную информационно­
образовательную среду
университета.

1) Windows ХР
и выше;
2) Microsoft
Office 2007 и
выше
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8 Адаптация рабочей программы для лиц с ОВЗ

Адаптированная программа разрабатывается при наличии заявления со

стороны обучающегося (родителей, законных представителей) и медицинских

показаний (рекомендациями психолого­медико­педагогической комиссии). Для

инвалидов адаптированная образовательная программа разрабатывается в соот­

ветствии с индивидуальной программой реабилитации.
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ЛИСТ РЕГИСТРАЦИИ ИЗМЕНЕНИЙ

№
п/п

Дата Изменение Дата и номер протокола
заседания УМК

Автор Начальник
ОМОЛА
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